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ALCA —COMITE DE NEGOCIACIONES COMERCIALES

METODOSY MODALIDADESDE NEGOCIACION

Principios Generales

L as negociaciones en hienes y servicios deberan ser congruentes con el Art. XX1V del GATT de 1994 y con € Art.
V del GATS.

Las diferencias en los niveles de desarrollo y tamafio de las economias deberan ser tomadas en cuenta en €
desarrollo de las propuestas, las ofertas y durante el proceso de negociacién de conformidad, entre otros, con los
lineamientos y pautas establecidas por e CNC en su IX reunion llevada a cabo en Nicaragua, en septiembre de
2001y recogidas en &l documento FTAA. TNC/18.

Habra liberalizacion progresiva de bienes agricolas y no agricolas, servicios, inversiones y compras del sector
publico.

Las ofertas estaran condicionadas al resultado general de las negociaciones.
I nstrucciones Generales a los Grupos de Negociacion
Los Grupos iniciaran lanegociacion de acceso a mercados el 15 de mayo de 2002.

La presentacion de las ofertas en bienes agricolas y no agricolas, servicios, inversiones y compras del sector piblico
se efectuara de conformidad con el siguiente calendario:

Presentacién de ofertas: entre el 15 de diciembre de 2002 y €l 15 de febrero de 2003.
Presentacién de solicitudes de mejoramiento de las ofertas: entre el 16 de febrero de 2003y €l 15 de junio de 2003.
Inicio del proceso parala presentacion de ofertas revisadas: 15 de julio de 2003.

El acceso por un pais a las ofertas de los demés paises, sdlo podra ser efectivo una vez que haya presentado su
respectiva oferta.

Se proporcionara asistencia técnica, a los paises que lo requieran, en la preparacion de sus ofertas de compras del
sector publico. Estos paises deberan presentar esas ofertas a més tardar €l 15 de julio de 2003.
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GRUPOSDE NEGOCIACION SOBRE ACCESO A MERCADOSY AGRICULTURA

Ambito de la Negociacién
Todo el universo arancelario estara sujeto a negociacion.
Arancel Base

El arancel base serd el arancel NMF aplicado a la fecha de la notificacion. Tal notificacion se hard entre el 15 de
agosto y 15 de octubre del 2002.

CARICOM haré todo lo posible por notificar su arancel base antes de la reunién Ministerial que se celebrara en
Quito, pero en todo caso no sera después del 14 de diciembre de 2002. El arancel base que utilizarén los paises del
CARICOM para unalistalimitada de mercancias no sera superior al que dispongan las obligaciones de la OMC.

Las agrupaciones subregionales que tengan un arancel externo comuan, notificaran este arancel para los fines del
arancel base, aungue alguno de los paises miembros esté utilizando excepciones temporalesal AEC. Se mantiene la
posibilidad de gjustarlo hasta el 15 de abril de 2003, cuando sera notificado paralos efectos del arancel base.

Para los grupos de paises que estén desarrollando un arancel externo comin se considerara como arancel base €l
vigente a 1 de enero de 2004, que sera igual a notificado hasta el 15 de abril de 2003. Este Ultimo incluiria los
gjustes a arancel base notificado inicialmente.

Tipo de Concesiones Arancelarias
La eliminacion arancelaria seralineal, con la posibilidad de excepciones no lineales.
Calendariosy Ritmos para la Eliminacién de Aranceles

El calendario y ritmos para la eliminacion progresiva de aranceles tendra cuatro fases. Las cuatro fases serén:
inmediata, no més de 5 afios, no més de 10 afios y periodos mayores.

Cada pai's debera hacer ofertas significativas parala eliminacion inmediata de |os arancel es.
M étodos para Otorgar Concesiones

Se instruye a GNAM y a GNAG para que coordinen y presenten al CNC en su préxima reunion sus propuestas
para otorgar las concesiones, teniendo en cuenta para su trabajo las Pautas y Lineamientos para el Tratamiento de las
Diferencias en los Niveles de Desarrollo y Tamafio de las Economias (FTAA.TNC/18), asi como las propuestas
planteadas en € informe ded GNAM a CNC (FTAA.ngma/03/Rev.l/Add.1l). y ded GNAG a CNC
(FTAA.ngag/05/Addl1./Rev.1)

Reglasde Origen
Calendarioy Modalidades

El GNAM continuara la negociacion de las reglas generales, entre éllas, el nivel de minimis, la aplicacion del
principio de acumulacion, incluso durante €l periodo de transicion, y otros aspectos relevantes y presentara sus
primeras propuestas al CNC en su proxima reunion. Un grupo ad hoc sera establecido einiciara el 30 de Septiembre
de 2002 las negociaciones de reglas de origen especificas. Para este fin, el grupo ad hoc establecera un calendario
para la presentacion y revision de reglas de origen especificas producto por producto, por capitulo o grupos de
capitulos.
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I dentificacién e Inventario de Medidas No Arancelarias

Sin perjuicio de que el GNAM y el GNAG finalicen la negociacion de sus capitul os respectivos, se debera continuar
con el proceso de notificacion y contranotificacion de medidas no arancelarias y ambos grupos presentaran un
primer informe &l 15 de noviembre de 2002.

El GNAM y el GNAG deberan establecer en sus préximas sesiones una metodologia, que incluya un cronograma,
cuando fuere apropiado, parala eliminacién, reducccion, definicidn, redefinicidn, reordenamiento y/o prevencién de
las medidas no arancelarias. Tal metodologia debera estar terminada el 15 de febrero de 2003.

Base de Datos Hemisférica

L os paises deberan completar la Base de Datos Hemisférica en un plazo comprendido entre el 15 de septiembrey €l
15 de noviembre de 2002 y se la mantendra actualizada.

Subsidios Agricolasy Disciplinas sobre Practicas que Distor sionan el Comer cio de Productos Agricolas

El GNAG continuara trabajando para cumplir con los mandatos de la declaracion Ministerial de Buenos Aires sobre
el alcance y la metodologia para la eliminacién de los subsidios a las exportaciones que afectan el comercio de
productos agricolas en e hemisferio y sobre los tipos de medidas y la metodologia para € desarrollo de las
disciplinas a adoptar para €l tratamiento de todas las préacticas que distorsionan el comercio de productos agricolas,
incluyendo aquellas que tienen efecto equivalente al de los subsidios a las exportaciones agricolas. Sobre sus
avances, presentara un informe en la préximareunién del CNC.

El GNAG seguird examinando todos los demés temas y propuestas sometidos a su consideracion 'y presentara un
informe con €l resultado de sus deliberaciones a proximo CNC.

GRUPO DE NEGOCIACION DE SERVICIOS

Se actualizara €l inventario de informaciones incluyendo |as estadisticas disponibl es sobre comercio de servicios.
Modalidad de la Negociacion

Laofertainicial seraampliay estara de acuerdo con las leyesy reglamentos vigentes. Se basara en los niveles de las
obligaciones internacional es existentes u oportunidades nacional es existentes 0 mejoradas de acceso.

Presencia Comercial
Las ofertas de inversién para prestar servicios a través de la presencia comercial, podran ser presentadas y discutidas

en el GNSV, en & GNIN o en ambos.

GRUPO DE NEGOCIACION SOBRE INVERSIONES

M odalidad de la Negociacion

La oferta inicial sera amplia'y estara de acuerdo con las leyes y reglamentos vigentes. Se utilizara un enfoque de
lista negativa.
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Presencia Comercial

Las ofertas de inversién para prestar servicios através de la presencia comercial, podran ser presentadas y discutidas
enel GNSV, en el GNIN o en ambos.

Los grupos de negociacion sobre servicios e inversiones deberan, como regla general, seguir celebrando sus

reuniones separadamente. Sin embargo, de estimarse necesario, dichos grupos pueden reunirse para deliberar
conjuntamente sobre temas comunes, particularmente presencia comercial.

GRUPO DE NEGOCIACION DE COMPRASDEL SECTOR PUBLICO

Entidades

Habra una cobertura amplia. Las ofertas incluiran las entidades gubernamentales del nivel central o federal, y podran
incluir entidades cubiertas en otras categorias de gobierno.

Seinstruye a GNCSP que desarrolle medidas especificas que den cuenta de las diferencias en el nivel de desarrollo
y tamafio de las economias.



